
小売業 株式会社かがし屋

導入したITツール

携帯電話販売管理ネットワークシステム
MK.NS（本部機能・店舗機能）

https://www.broadleaf.co.jp/products/mkns/

携帯電話本体、付属品といったカタログデータが自動配信されるだけ

でなく、売上・仕入・在庫も一元管理でき、業務効率化にも寄与する。

IT導入支援事業者 株式会社ブロードリーフ

抱えていた経営課題

⚫ 携帯電話に関するアイテム
数が増加する中、棚卸は手
作業で行っており、商品数
の把握に時間を要していた。

⚫ 従業員の勤務時間短縮を
進めていきたい。

⚫ これまで使っていたPOSシ
ステムのライセンス期間が
終了し、次期システムの
導入が必要になっていた。

成果

⚫ スピーディー、かつ、今まで
以上に正確な棚卸作業を実現。

⚫ 商品在庫のある店舗を即座に
把握できるようになり、販売
ロスの削減と顧客満足度の
向上につながった。

【申請類型】
IT導入補助金2020通常枠（Ａ類型）

【事業者情報】
住所：福岡県うきは市 設立：1979年 従業員数：352名
売上高：約7,763百万円 URL https://www.kagasiya.co.jp/

・文具用品・OA機器販売、介護福祉事業、
ドコモショップの運営など、多角的に事業展開

・経済産業省「地域未来牽引企業」選定企業

・SDGsの自社目標を毎期定め、積極的に取り組んでいる

全店舗への導入により

棚卸時間が

50％削減見込み！

導入後の変化、効率化された業務

⚫ 携帯電話本体等に関する最新のマスタデータ
が、リアルタイムに配信されるようになった。

⚫ RFIDリーダーを使った棚卸に変更。
一回の処理で商品の入荷処理を一括で行う
ことができるようになった。

⚫ 電話で確認せずとも、各店舗の在庫をリアル
タイムで把握できるようになった。

④業種特化型

IT導入補助金2020 活用事例

導入したITツールの操作画面

https://www.broadleaf.co.jp/products/mkns/
https://www.kagasiya.co.jp/

